
智行理财网
中国一流投资人(中国一流投资人有哪些)

梅斯健康2019年、2020年、2021年经调整盈利分别为2891万元、4117万元
、4555万元。
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梅斯健康即mathematics和science，这也是梅斯健康发展的关键点和特色。
梅斯健康有在行业里公认最高的医学专业度，也正因为梅斯健康有非常专业的
团队，建立了这样一个专业平台，所以吸引了大量的医生关注。后来到2016年
，梅斯健康才开始做2B的业务，即公司是先有平台，后有业务。

所以，梅斯健康有三个关键词，第一是学术专业度，第二是数字化，第三是创
新药械。数字化是建设医师平台的需求，也是完成客户业务的需要，即梅斯健
康的数字化营销业务；梅斯健康希望通过数字化技术去帮助客户做整个商业化
过程。另外，梅斯健康对创新药械产品的商业化服务非常多，而创新药械领域
难度较大，要求较高，不仅要求有数字化能力，而且对专业能力要求较高，而
专业度高正是梅斯健康的特色。

梅斯健康以医学起家，后面又将医学与数字化相结合，所以梅斯健康的整体业
务布局也是围绕医学价值链，即循证医学证据：围绕证据的产生，证据的传播
，和目前正在拓展的证据的决策服务，去规划整个业务板块。

梅斯健康的发展模式就是医学和数字化全能驱动、二者结合，因为相信医药行
业的企业服务，有着渐趋专业的发展趋势，尤其当创新药越来越多时，医学与
数字化二者的结合度必然会越来越高。
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梅斯健康建立这样一个医生平台。平台用户数接近二十万、副高以上级别医生
注册占比达68%、注册医生总数达280万，约占全国总数63%。

在2012年到15年期间，梅斯健康主要在做医生平台，选择以医生的科研作为
切入点，主要覆盖三甲医院的一些中青年专家。切入以后，发展速度非常快。
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后来，曾经的那些中青年医生慢慢成为行业中的意见领袖，梅斯健康因而得以
通过他们的调动向下覆盖，发展非常迅速，在2015年梅斯健康获得启明创投的
投资。梅斯健康从2016年开始发展2B端，即制药公司的业务，2016年便推出
了全球的营销业务。这个业务推出当年就获得弗若斯特沙利文亚太区最佳实践
奖，相当不容易。2017年，梅斯健康尝试推出真实世界研究的业务。

而关于三块基础业务，首先是梅斯健康最初便布局的医生平台。从中青年专家
切入，以海量专业内容与医生工具增加用户粘性；同时，在站内通过微信等各
种方式建立大量医生社群，增加用户活跃度；最后，把握高级专家在科研方面
的弱项，通过临床研究辅助服务吸引了很多高级专家进驻。
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第二块是梅斯健康目前最大的业务，即面向药企的精准全渠道营销解决方案业
务。简单说来，该业务就是将企业客户与医生通过平台联结，平台从企业获得
产品信息及目标医生标准后，通过医学策略支持、专业内容创建、再将内容全
渠道精准推送给医生。行业内很多公司仅仅只做了最后一步，因为过去国内的
药基本都是一些成熟、很多医生都熟知的产品，所以只需要帮助客户做做会议
、做做直播等等就够了。但现如今很多药都是新药，这些新药对很多医生，理
解起来都非常困难，其次，因为中国的医药行业内卷严重，很多新药都比较相
似，医生如何区分药与药之间的细微差别？因而，医学策略便非常重要。
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在精准全渠道营销解决方案上，梅斯健康的业绩基本保持了35%的高速增长，
客户数及产品数也都保持高速增长，为后续发展打下了非常好的基础。

这两点让梅斯健康在客户前拥有了竞争优势，也因而一期内梅斯健康的客户增
长率达56%，业务增长率达80%，未来预计依然能保持较快增长。
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首先是市场空间，梅斯健康的数字化营销过去在国内整体规模一直非常小，不
论是横向与欧美日本等对比，还是纵向与大健康领域其他行业比，这都非常不
正常。近几年，国家不断推动医药改革，不论是打击回扣、防腐、还是国家谈
判等等政策，其目的都是推动医药营销转型，所以相信未来营销这个市场发展
空间将会非常广阔。譬如中国上市公司，财报中大约有45%到50%的销售费用
于营销，这个占比是非常高的。国内处方药营销费用超过一万五千亿，若其中
45%到50都用于营销，这笔费用是相当可观的。

过去，营销费用并未达到如此高的占比，但在未来费用一定会更多地分流到数
字化营销之上；根据沙利文报告，到2030年，整个数字化营销市场将达到四千
八百亿的规模，其中医生平台数字化营销市场也将超过千亿。
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其次，在创新药械方面，虽然过去创新药在整个医药市场规模不是特别大，但
是相信未来一定会成为主流。而梅斯健康目前提供的服务也有特色，因为全球
二十强药械企业，100%是梅斯健康的客户，五十强则有80%，覆盖率较为可
观，未来仍会持续加强渗透。同时，按照科创板第五套准则上市的创新药械公
司，有50%是梅斯健康的客户；根据上市规则第十八章在香港联交所上市的生
物科技公司，有43%是梅斯健康的客户。

这些客户目前规模一般都不大，梅斯健康之所以花费精力为他们服务，主要的
考虑有两点。第一，这些公司虽然小但成长快，给梅斯健康业务便多。第二，
在早期便与这些客户建立深度合作，从长远来看有利于建立壁垒、长久发展。
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财务亮点包括收入增速，业务发展，前期的投入蓄力和现金流充足四个方面。

从2019年到2021年，梅斯健康收入年复合增长率达34%，2021年上半年到2
022年上半年增长率也达到33%。

梅斯健康对于大客户的依赖度不高，来自前五大客户的收入占比合计不超过25
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%，单一客户不超过10%，也因而不会受到某一个客户的影响。

毛利润方面，持续稳中有升。梅斯健康整体业务毛利率复合增长率约为百分之
四十，三块业务各有不同，但增长均较为可观。

同时，多年来，梅斯健康的经营一直保持正向现金流，也获得了一定的投资，
因而公司的现金流十分健康充沛。2021年底，公司账面现金流达5.96亿。
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医生平台层面，中国医生平台服务市场的发展非常迅速，但仍与欧美、日本等
相比有着很大的差距：目前就梅斯健康的平台及另外两家已上市的大平台而言
，每个医生的收益贡献不到一百块钱，与美国的793元和日本的1700元差距非
常大，但这也意味着未来中国医生平台服务有着非常大的增长潜力。

如果将整个公司发展比作一棵树，树根其实就是梅斯健康的医生平台；根深方
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能叶茂，梅斯健康接下来还会进一步发展其医生平台。

接着，便是面向药企的服务，梅斯健康希望进一步拓展企业的客户网络，尤其
是为创新药械的商业化服务提供更好的解决方案，发展潜力很大。

梅斯健康也计划探索“医-患-企”这样的一个生态圈，为企业提供更佳的服务
。同时，梅斯健康也会考虑和一些上下游公司做一些投资收购的工作，通过资
本手段去提高行业的集中度，推动整个行业健康发展。

———————————————

雷递由媒体人雷建平创办，若转载请写明来源。
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